«Die Anleger werden
erfolgreicher und
zufriedener.»

Thorsten Hens
Frofessor Unl
Zlrich, Mitgriinder
der BhFS GmbH
Infodbnfs.ch

Kiinnen Sie in zwei Satzen er-
kléiren, was die Behavioural
Finance Solutions GmbH (BhFS),
Ziirich, den Kunden verkauft
oder ermiglicht?

LInzzre Kunden sind Banken.
BhFS hilft ihnen, Anlageent-
scheidungen auf der Grundlage
peychologise her Erkenntnizse
zu strukturieren, zu treffen
und auch durchzuhalten. Die
Anleger werden erfolgreicher
und zufriedener, so dass sie
auch langer bei ihrer Bank
bleiben.

Warum haben Sie sich selbstéin-
dig gemacht?

Weil ez in der Praxis ginen
sehr grossen Bedarf gab, unse-
re wissenschaftlichen Kennt-
nizsz 7u verstehen und sie um-
Iusetzen.

Was waren filr Sie die grissten
Schwierigkeiten?

Bislang lief der Prozess sehr
glatt. Zundchst hatte ich Auf-
trage als perdnliche Beratungs-
mandate durchgefiihrt. Die
Firmengriindung erlaubt mir
jetzt, diese zu biindeln und
die Ertrage daraus in zukinf-
tige Entwicklungen zu inves-
tieren.

Was sind Ihre Ziele?

Die Spitzenstellung des Fi-
nanzplatzes Schweiz im Private
Banking zu festigen und weiter
auszubauen. RA



